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RESPONDEMOS A LAS NECESIDADES ACTUALES DE NUESTROS CLIENTES

Renovamos el sitio web
www.nbch.com.ar

El Nuevo Sitio Web
del Nuevo Banco del Chaco.

| .

Nuevo disefno desarrallado sobre una plataforma tecnoldgica
que se adapta a todos tus dispositivos, podés navegarla con tu
tablet, celular o notebook.

El Nuevo Sitio Web " 3 i - :
ek bero Bangg Ayl Chace. Tenés mds herramientas de autogestion para realizar todas las
operaciones habituales, desde tu casa, oficina o cualquier lugar

donde te encuentres.

NBCH Movil

Un nuevo canal de difusion
para su negocio

- PROMOCIONES CON TARJETAS DE CREDITO. - UBICACION DE CAJEROS Y SUCURSALES.
* GEOLOCALIZACION COMERCIOS ADHERIDOS. + CONSULTAS YOPERACIONES.

Descarga la aplicacion NBCH Movil a tu celular o tablet

Comunicaciones
Compartidas

Un paquete exclusivo
para publicar promociones

FOLLETO MENSUAL: su marcay promocion en los resimenes de tarjetas.
WEB: presencia en nuestro sitio web durante todo el mes.
EMAILMARKETING: dos envios mensuales a una base de 20.000 clientes.
REDES SOCIALES: publicaciones en Facebook y Twitter del NBCH.

NBCH Movil: publique su promocion en la portada de la aplicacion.

Para mayorinformacion:
Gerencia de Banca Minorista y Servicios: omar.quireli@nbch.com.ar

www.nbch.com.ar ] Seguinos en [ K1
Prensay Comunicacion: maria.pensi@nbch.com.ar / Tel. 0362 4580300 int 4061.
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Editorial

¢QUE ES LA CAMARA DE
COMERCIO, INDUSTRIA Y
PRODUCCION DE RESISTENCIA?

Dra. Verdnica Dufva Nielsen

Es una organizacion, asociacion civil,
sin fines de lucro que pertenece al Ter-
cer sector, de la Economia Social. Es
decir, mientras el Primer sector perte-
nece a la Economia Publica, el Segun-
do a las empresas privadas, el Tercer
sector lo componen organizaciones
sin fines de lucro que, a través de una
gestién democratica generan bienes y
servicios de interés publico como arti-
culacion y equilibrio entre el Primer y
Segundo sector.

Asi la Cadmara de Comercio, Industria
y Produccion de Resistencia desde el
afo 1922 se ha constituido como ins-
titucién gremial nacida de la voluntad
espontanea y la participacién activa
del sector productivo de la Ciudad de
Resistencia, con el objeto de defender,
gestionar el resguardo, promocién y
apoyo de las actividades productivas,
a través del didlogo y la articulacion
con las distintas reparticiones publi-
cas tanto a nivel municipal como pro-
vincial, entidades gremiales naciona-
les y asociaciones locales. Por ello, es
impostergable el apoyo institucional,
legal, administrativo y fiscal de los or-
ganismos publicos que reglamentan y
ejecutan las politicas y programas que
tienen como destinatarios a nuestros
representados.

La agremiacion de los comerciantes
no se trata meramente del pago de
una cuota para obtener descuentos o
limitados beneficios, se trata funda-
mentalmente conservar y garantizar
la autonomia financiera de la Institu-

cién donde los comerciantes tienen
voz y participacién para manifestar
la problematica que afecta el libre
ejercicio de su actividad como profe-
sionales del comercio. De esta mane-
ra la Institucién logra caracterizar las
demandas de sus representados para
que a través de continuadas gestiones
se logre instalar en la agenda publica
del gobierno tanto municipal, provin-
cial y nacional como demandas de un
sector social afectado.

CAMARA DE COMERCIO, INDUSTRIA
Y PRODUCCION DE RESISTENCIA.

MISION:
Representar, defender y promocio-
nar los derechos e intereses de sus
representados en términos de una
democracia participativa igualitaria.

Actuar como Institucion de consulta
y colaboracién para el diagnéstico,
elaboracién y evaluacion de las po-
liticas publicas aplicadas a nuestro
sector.

Promover y defender el Desarrollo
econdmico y social local, a través de
la solidaridad, la profesionalizacion
y la elaboracién de proyectos legis-
lativos.

VISION:
Ser el gremio empresarial lider en el
pais, propulsor del comercio formal,
el crecimiento econémico y el forta-
lecimiento institucional.
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CUMPLIMOS
94 ANOS

Y NO
PODEMOS
DEJAR DE
RECORDAR
NUESTROS
COMIENZOS

Como todos los anos re-
cordamos aquel primer
intento que se realizd
para crear una institucion
que nucleara al comercio
y a la industria, alla por el
18 de julio de 1920, cuan-
do surgié por iniciativa de
José Cuartero, la Sociedad
Comercial e Industrial del
Chaco.

Luego, el 26 de marzo de
1922, los referentes de
los rubros se volvieron a
reunir, y entonces si, for-
maron la que hasta hoy
coNoOCeMos como nues-
tra Camara de Comercio,
Industria y Produccion de
Resistencia, con Emilio
Urtizberea, como primer
presidente.

En aquel momento las
actividades  productivas
como la agricultura, la ga-
naderia, y las pequefas in-
dustrias no contaban con
el apoyo econémico de la
red bancaria, por lo que
la nueva Camara les brin-
dé créditos y préstamos,
marcando su compromiso
con el emprendedor des-
de sus comienzos.

En la década de 30 y el
‘40 firmas comerciales
de Buenos Aires instala-
ron sucursales en el radio
céntrico de la ciudad y la
institucion acompano ac-
tivamente este crecimien-
to comercial.

En la década del 50, im-
portantes empresas le-
vantaron edificios por
avenida 25 de Mayo, para
la distribucion y comer-
cializacién de sus pro-
ductos. Entre los hechos
destacables que seguimos
recordando de los prime-
ros dirigentes se cuenta
la construccién del pri-
mer edificio, en la déca-
da de los 70, ubicado en
el mismo lugar en donde
funciona la Cdmara hasta
hoy.

Sin embargo, no todo fue
progreso; los comercian-
tes y la Camara debieron

atravesar varias crisis en su historia: la del “30, la de
finales de los “80 y principios de los “90, y la mas re-
ciente del 2001.

En todos los momentos, tanto los buenos como en los
que hubo que pasar malos ratos, la institucion se de-
dicé a acompanar a sus asociados, a luchar por los de-
rechos, a representarlos delante de otras instituciones
y gobernantes, y a contenerlos brindando un espacio
amplio y abierto en el que siempre fueron bien recibi-
das las ideas, las ganas de mejorar y el compromiso de
ser cada dia mejores.

Invitamos a la Conferencia que

brindara Dante Sica,

el jueves 30 de marzo,

alas 20.30 horas, en el 32 piso

de nuestra sede.
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LA AGREMIACION DE LOS COMERCIANTES CONSTITUYE

EL PRIMER ACTO DE RESPONSABILIDAD SOCIAL, ¢éPOR QUE?

1. DEMOCRACIA
PARTICIPATIVA IGUALITARIA:

Los grandes grupos econémicos no
necesitan de asociaciones interme-
dias como nuestra Institucion para
instalar sus intereses en la agenda
publica. El capital, la masa salarial
y las vinculaciones que poseen, les
otorga poder de negociacién direc-
ta con el poder politico. Por ello, es
fundamental para las micro, peque-
fas y medianas empresas agremiar-
nos bajo la Institucién que instale
nuestras demandas frente al poder
politico no solo para ser escucha-
das, sino resueltas a través de leyes,
programas y politicas publicas que
amparen a los emprendedores mi-
pymes (micro, pequefa y mediana
empresas) en medio de los avatares
econdmicos y el lobby cada vez mas
creciente de los grupos econémicos
para monopolizar el mercado.

De no ser asi, y por un principio de
economia administrativa, <cudles
serian las probabilidades que el po-
der politico reciba a cada uno de los
comerciantes para interiorizarse de
su problematica?, y ni pensar para
darle tratamiento. Por otra parte,
cada vez que las grandes empresas
“desembarquen” en nuestra Ciu-
dad, deben asociarse bajo el princi-
pio de solidaridad y responsabilidad
social empresaria a fin de contribuir
con la Institucién que representa a
las mipymes y cuyo misién es pro-
mover y defender el desarrollo local.

2. LOCALIZACION DE LAS
PROBLEMATICAS:

La agremiacién permite caracterizar
y sectorizar, saber qué rubro se ve
afectado, determinar qué derechos
e intereses se lesionan, quiénes son
los actores que intervienen, qué
tipo de crédito y financiamiento ne-
cesitan, cuales son las necesidades
del sector local. Esto es fundamen-
tal porque la realidad econdémica,
juridica y social de las mipymes de
Resistencia sin duda no es la misma
que la de CABA ni Cérdoba, de alli
el urgente tratamiento, regulaciény
planificacion estructural de las Eco-
nomias Regionales.

3. PROFESIONALIZACION:

la falta de herramientas y recursos
de formacion afecta gravemente la
rentabilidad y sustentabilidad de
nuestras mipymes.

Por ello, uno de los objetivos de la
agremiacion es gestionar y promo-
ver capacitaciones al menor costo
del mercado con profesionales cali-
ficados a nivel local y nacional.

4. EFICIENCIA Y EFICACIA DEL
MERCADO LOCAL:

La agremiacién de las mipymes per-
mite conocer el entramado de los
emprendimientos locales, es decir
caracterizarlos, a fin de realizar jun-
to a otras organizaciones sin fines
de lucro, por ejemplo universida-
des, estudios de mercado con el fin
de que los nuevos y pre existentes
inversores tengan la informaciéon
necesaria que les permita saber si
cuentan o no con los recursos ne-
cesarios para su emprendimiento y
qué probabilidades, de acuerdo al
estudio de oferta y demanda, ten-
dra para alcanzar sus objetivos.

Este factor es fundamental porque
la eficiencia (disponibilidad de re-
cursos) y eficacia (resultados segun
objetivos) hacen a la proteccion de
la inversion y el crédito para evitar
su destruccién y los impactos socia-
les negativos que generan.

Camara de Comercio Industria y Produccién de Resistencia
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LAS VENTAS MINORISTAS

CAYERON 2,3% EN ENERO

Las ventas minoristas iniciaron el aho
en baja. Las cantidades vendidas por los
comercios relevados cayeron 2,3% fren-
te a igual mes de 2015, cortando una
tendencia de trece meses consecutivos
de alzas.

Al menos dos factores contribuyeron a
explicar la caida. Por un lado, el menor
poder adquisitivo de muchas familias
frente a la menor demanda de empleo
y la aceleracion de precios que se viene
produciendo desde fines de noviembre
en muchos bienes y servicios.

Por otro, la fuga de turistas hacia Brasil
aprovechando la ventaja cambiaria de
ese pais, y a Chile, donde Migraciones
registré un 30% mas de argentinos que
el afho pasado, provocé un menor con-
sumo especialmente en las ciudades de
veraneo.

El 85% de los rubros relevados finaliza-
ron enero en baja. Algunos de los sec-
tores mas golpeados en el mes fueron:
‘Electrodomésticos y Articulos Electréni-
cos’ con una caida interanual de 4,8%
en las cantidades vendidas, ‘Alimentos
y bebidas’ con una baja de 2,5%, ‘Indu-
mentaria’ con un retroceso de 2,7%, y
‘Marroquineria’ (-4,5%).

El programa ‘Ahora 12’, los descuentos
ofrecidos por algunas tarjetas de cré-
dito, y las promociones que lanzaron
muchos comercios para darle fluidez a
la venta, ayudaron a contener la caida.
Pero no alcanzé, porque muchas fami-
lias se encontraron sin liquidez y con sus
tarjetas sin limite, y eso frené los planes
de consumo.

En general, la demanda se mantuvo
muy tranquila durante todo el mes, con
la excepcién de la semana de Reyes, que
fue bastante buena para los comercios
que participaron de esa fecha y finalizé
con un alza promedio de 2% frente a
Reyes 2015. Pero pasados esos dias, el
publico comprador desaparecié de las
calles y avenidas comerciales. Mucha
gente miraba, consultaba, pero dudaba
al concretar la compra. En ese escena-
rio, muchos vendedores ilegales aprove-
charon para vender en via publica mer-
caderias de imitacién con precios mas
econdmicos, perjudicando al comercio
minorista.

Las siguientes fueron las principales
variaciones en los voliumenes fisicos de

ventas en enero 2016 frente a igual mes
de 2015, relevadas en 1.310 comercios
minoristas del pais:

Variacidn %:
En unidades vendidas
RUBRO ENERO 2016/2015
Alimentos y bebidas -2,5%
Bazar y regalos -2,9%
Bijouterie -3,1%
Calzados -2,5%
Deportes -1,9%
Electrodomésticos y Electronicos -4,8%
Farmacias -1,5%
Ferreteria -1,9%
Golosinas -4.2%
Joyerfa -4,0%
Jugueteria y art. de libreria 2,2%
Marroquineria -4,5%
Materiales eléctricos -2,1%
Materiales para la construccion 0,1%
Mugbles de oficina -2,7%
Mugbles del hogar -2,6%
Neumaticos 2,0%
Perfumeria -3,9%
Textil - blanco -2,2%
Textil - indumentaria -2,7%

Promedio -2,3%

Fuente: CAME

CONSIDERACIONES GENERALES

* Las cantidades vendidas por los co-
mercios minoristas cayeron 2,3% anual
en el primer mes de 2016 cortando una
racha de 13 meses consecutivos en alza.
Enero no fue un buen mes para el co-
mercio, y mas teniendo en cuenta que
si bien las ventas venian creciendo, lo
hacian a tasas suaves, comparadas con
meses muy malos, y en la mayoria de
los rubros las cantidades vendidas resul-
taban insuficientes para recomponer la
rentabilidad del empresario.

* De los 20 rubros relevados, 17 finali-
zaron en baja y s6lo 3 en alza contras-
tando completamente con diciembre,
cuando practicamente todos los rubros
crecieron (con la excepcidon de neuma-
ticos). Algunos de los comercios mas
golpeados fueron los ubicados en las
ciudades turisticas, que tuvieron una
merma de publico bastante notoria
frente al ano pasado. Aunque la situa-
cion fue bastante generalizada en todo
el pais.

* Un rubro que escapé a la tendencia
decreciente de enero, fue ‘Jugueterias
y Articulos de libreria’, donde las canti-
dades vendidas crecieron 2,2% frente a
enero 2015. Ayudé que la fecha de Re-

yes fue bastante buena, y de hecho
esos productos finalizaron con un
alza de 3,8% frente a Reyes 2015.
Lo que mas se vendio fueron juegos
para la playa, inflables, autitos, mu-
necas, munecos, set de cocinas para
las nenas, pistas y juegos de mesa
para todas las edades. A su vez, mu-
chos comercios comenzaron a pro-
mocionar desde la primera quincena
del mes los articulos de libreria, y
las familias aprovecharon a comprar
para beneficiarse de algunas promo-
ciones interesantes y evitar al mismo
tiempo pagar luego valores mayo-
res. Perjudicé mucho la venta ilegal,
que fue abundante tanto en jugue-
tes como en articulos de libreria.

* En ‘Indumentaria’, las ventas (en
cantidades) cayeron 2,7% anual a
pesar de que ese rubro creci6 2,1%
en Reyes. Hubo menos promociones
y descuentos en los comercios de lo
habitual y eso desalenté la compra.
Ademas, las familias se mostraron
muy prudentes a la hora de endeu-
darse con tarjetas, por los limites
saturados, y evitaron incluso las cuo-
tas. Y como sucedié en otros rubros,
lo que también resté demanda, fue
la venta ilegal en la via publica, que
se vio con mucha intensidad espe-
cialmente en las zonas de veraneo
sin controles.

* En 'Electrodomésticos y articulos
electrénicos’, las cantidades vendi-
das en el mes cayeron 4,8% anual.
La caida respondi6 especialmente al
menor poder adquisitivo de las fa-
milias, y a las tarjetas desbordadas.
Los comercios consultados sehala-
ron que las compras grandes se rea-
lizaron con mas de una tarjeta y en
algunos casos no se pudo concretar
la venta por falta de fondos o tarjeta
denegada. A eso se sumé que en la
segunda quincena del mes, se ven-
dié muy poco.

* ‘Alimentos y bebidas’ también fi-
nalizé con una caida de 2,5% en las
cantidades vendidas, que se noté
mas en los comercios de las ciuda-
des turisticas. Incidié la menor ofer-
ta de productos del sistema ‘precios
cuidados’. Aun asi, el publico buscé
ofertas, evité productos accesorios,
y se orienté a segundas y terceras
marcas para sostener su canasta de
consumo. Eso evité que la caida sea
mayor.

Camara de Comercio Industria y Produccion de Resistencia

Participamos junto a
libreros de la firma

del convenio de la
Canasta Escolar

Se firmé el acuerdo para fijar el precio de la
Canasta Escolar basica para el ciclo lectivo
2016.

Alfredo Gonzalez, nuestro presidente acu-
dié acompanado por miembros de la Comi-
sion Directiva y comerciantes del rubro.

La reunion y firma tuvo lugar en el Salén de
Acuerdos de la Casa de Gobierno y conté
con la presencia tanto del gobernador de la
provincia, Domingo Peppo, como de repre-
sentantes de entidades del Nuevo Banco del
Chaco, Ministerio de Industria y Subsecreta-
ria de Comercio.

Gonzalez destacd la presencia y ayuda del
Nuevo Banco del Chaco: “Es muy valorable
que cada vez que proponemos alguna ac-
cién para generar ventas y beneficios para
el sector comercial, el Banco siempre esta
con puertas abiertas”. Agregd, ademas,
que otro de los temas fundamentales para
la fecha es el de seguridad, ya que se espera
tener un mayor consumo y movimiento en
comparacion al mes de enero. “Se trabaja
todo lo que sea seguridad con la policia, la
seguridad y tranquilidad para los clientes y
comercios durante las compras es una de
las prioridades”.

Asimismo, el gobernador de la Provincia del Chaco, Domingo Pe-
ppo, destacd la numerosa participacién de comercios y propuso
seguir aumentando el nimero de negocios adheridos, sobre todo
en el interior de la provincia.

CANASTA ESCOLAR

La canasta escolar este afo tiene un costo fijo de $ 299 y estd com-
puesta por 20 utiles escolares.

Se adhirieron al convenio el 90% de las librerias y papelerias, ade-
mas de locales de venta de uniformes y conjuntos deportivos. Se
espera contar también con zapatillerias, que es otro de los rubros
que se mueve en estas acciones de ventas.

Este afo no sélo son utiles escolares los que se pueden conseguir
a un precio fijo, sino que también se incluy6 a la indumentaria es-
colar. Junto al Nuevo Banco del Chaco y Tarjeta Tuya, se crearon be-
neficios para los usuarios, para realizar compras hasta en 12 cuotas
sin interés o descuentos entre el 5% y 10%, segun el local.

Casa Central

Av: Oide Julio 1613

Sucursal 1

[E 0362 - 425886~ (3500) Resistencia - Chiaco

Diag. Eva Peron 403
E 0362 - 481500 - (8508) Barranqueras;- Ghaco

Sucursal 2

BELLINIELECTRICIDAD A

Av. 25'de Mayo 1085
E 03862 - 4445999 - (3500) Resistencia - Chaco

Renueve su vidriera,
asesorese con nosotros...

\

ventas@bellinielectricidad.com
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EL NUEVO REGIMEN DE
HABILITACIONES COMERCIALES FUE
PRESENTADO A LOS SOCIOS POR EL
INTENDENTE

El Nuevo Régimen de Habilitaciones
Comerciales fue presentado a los
socios por el intendente.

Alfredo Gonzalez, nuestro presiden-
te, acompanado de miembros del
Consejo Directivo, recibié al inten-
dente Jorge Capitanich y su equipo.

Destacé la importancia para los co-
merciantes de discutir y modificar el
sistema de habilitaciones comercia-
les que rige actualmente y recordé
que este fue uno de los puntos de la
agenda que le presentaron al man-
datario municipal en una reunién
anterior.

Remarcé la importancia de la parti-
cipacion de los socios en este tipo
de reuniones, para seguir fortale-
ciendo las instituciones gremiales,
gue defienden a los comerciantes.

El mandatario municipal presentd
la nueva ordenanza que pretende
aprobar para establecer un nuevo
Nuevo Régimen de Habilitaciones
Comerciales, creado por la Secreta-
ria de Desarrollo Local y la Secreta-
ria de Gobierno. Una de las modifi-
caciones principales que la iniciativa
presenta es la un nuevo clasificador
de actividades compatible con ATP,

en el que se diferencien las distintas
actividades por bajo, medio o alto
riesgo, con el objeto de que aquellas
actividades menos riesgosas pue-
dan ser habilitadas de forma mas
rapida, teniendo en cuenta que no
deben presentar tanta documenta-
cién como aquellas mas riesgosas.

Los comerciantes deberan reempa-
dronarse, luego se publicara la lista
de comercios de acuerdo a su cate-
goria, y mas tarde habra un periodo
para realizar algun tipo de objecién
si es que fuera necesario.

Ademas el intendente mencioné
que se planea poner en discusién
un Nuevo Cédigo de Planeamiento
Urbano, dentro del cual se prevé la
reubicaciéon de algunos comercios,
el ordenamiento de la via publica y
el mejoramiento de los distintos in-
gresos a la ciudad.

RECLAMOS DE LOS SOCIOS

Al concluir la presentacién, los so-
cios tuvieron oportunidad de rea-
lizar consultas y expresar sus re-
clamos. Una de las problematicas
planteadas, fue el crecimiento que
se registré en la ciudad de la venta
ilegal, en distintas zonas. Los co-
merciantes de distintos rubros ex-

pusieron las desventajas que tienen
a la hora de competir con quienes
venden mercaderia en puestos ca-
llejeros, que muchas veces llega a
Resistencia de forma ilegal.

En este punto, el presidente aclaré
que desde la institucion “la inten-
cién no es atacar a las familias que
trabajan, y reconocemos la dificul-
tad de sacar a los vendedores una
vez que se instalaron en una zona,
pero debemos defender los dere-
chos de los comerciantes que pa-
gan impuestos y cumplen con las
normas”.

Otro de los planteos fue en direc-
cién a la gran cantidad de trdmites
que se deben realizar para volver a
habilitar un mismo comercio ano
tras ano, teniendo en cuenta que
algunos permisos no se entregan
por un lapso mayor.

Se quejaron también de la compe-
tencia desleal; de las tardanzas en la
habilitacién de obras, que retrasa el
trabajo de empresas constructoras y
arquitectos; la dificultad para la ha-
bilitacion de depdsitos, con los que
casi todos los comercios deben con-
tar, entre otros casos particulares.

PARTICIPANTES

Estuvieron presentes el Secretario
de Gobierno de Resistencia, Fabricio
Bolatti, y subsecretario de Control y
Fiscalizacion de Obras Urbanas Da-
rio Kohli.

Por Camara de Comercio partici-
paron el vicepresidente segundo
Ernesto Scaglia y la Secretaria Vero-
nica Dufva Nielsen, ademas de inte-
grantes de la Comision Directiva.

COMISION DE

ASUNTOS MUNICIPALES

La Comisiéon de Asuntos Municipa-
les ya inicié las reuniones para de-
batir este proyecto y presentar las
objeciones que consideren necesa-
rias, a los funcionarios municipales.

Camara de Comercio Industria y Produccion de Resistencia

COMERCIANTES SE
COMPROMETIERON A CUMPLIR
REGLAMENTACION DE LOCALES

BAILABLES PERO RECLAMARON
IGUALDAD EN LOS CONTROLES

Integrantes de nuestro Consejo Directivo se reu-
nieron con el Subsecretario de Trabajo, Gustavo
Javier Trangoni, para analizar el funcionamiento
de locales nocturnos y el cumplimiento de las
leyes. Ernesto Scaglia, vicepresidente, acompa-
fado de la secretaria Verénica Dufva Nielsen,
explico: “Acompanamos a los socios del rubro
entretenimiento nocturno, tanto propietarios de
boliches como salones de fiesta, bares y pubs”.

En el encuentro, el Subsecretario “pidi6é ante los
hechos acaecidos y que son de publico conoci-
miento que los comerciantes del rubro nocturno
cumplan con lo dispuesto por la Ley Provincial
6.709 y su decreto reglamentario que crea el Re-
gistro Publico de Controladores de Admisién y

-

Empresarios del rubro kioskos

presentaron planteos

del sector ante el Municipio

EL BoLETIN [}

Permanencia que se encuentra bajo la érbita de esa subsecre-
taria dependiente del Ministerio de Gobierno de la Provincia”,
indico, haciendo referencia a la muerte de un chico a la salida
de un local bailable, ocurrido por esos dias en la ciudad.

“De nuestra parte manifestamos que valoramos el hacer cum-
plir toda la normativa vigente, pero solicitamos que los con-
troles se realicen a todos por igual, ya que los socios mani-
festaron que existe mucha competencia desleal en el rubro y
ademas los controles no son ecuanimes para todos los que de-
sarrollan la actividad. Comprometidos de ambas partes que-
damos en avanzar hacia la aplicaciéon y control de la normativa
en vigencia”, indic6 el vicepresidente.

Cervera agradeci6 la convocatoria y senal6é que
el que integra es “un sector postergado que
nunca antes fue convocado por el Municipio”.

El secretario de Desarrollo Econémico, Sebas-
tian Lifton, senal6 que la reunion “fue la conti-
nuidad la mesa de trabajo iniciada en una pri-
mera instancia cuando se convocé a la Camara
de Comercio de Resistencia para analizar temas
inherentes al sector, y en particular, lo que tiene
que ver con habilitaciones comerciales, uno de
los principales puntos que se trabaja junto a los
comerciantes de la ciudad”.

Se propuso la instauracidon de un registro de
expendedores de alcohol, y trataron soluciones
coyunturales respecto de pasos a seguir para

Un grupo de comerciantes que se encuentran conformando  |ychar contra el flagelo de los excesos y adiccio-
la Asociacion de Kioscos y Afines de Resistencia, represen-  pes, en particular en los mas jévenes.
tados por Hernan Cervera, miembro de nuestra Camara, se

reunieron con el intendente Jorge Capitanich.

Ademas, se acordd la conformacion una mesa
de trabajo junto a técnicos y funcionarios del

Entre los principales temas que discutieron estuvieron las  muynicipio a fin de generar las resoluciones co-
habilitaciones comerciales, los controles de bromatologia,  rrespondientes que permitan un sistema armé-

las ordenanzas vigentes que atanen al sector, la regulacion  pjco para que el sector de los comercios, pueda

de la venta y expendio de bebidas alcohdlicas.

funcionar con total tranquilidad.

Camara de Comercio Industria y Produccién de Resistencia
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Camara
Argentina de
Comercio

ACUERDO CON LA CAMARA ARGENTINO-ALEMANA
PARA ASESORAMIENTO GRATUITO DE PYMES

La Cadmara Argentina de Comercio informé a las di-
ferentes camaras argentinas que la componen, so-
bre la firma de un convenio con la Cdmara de Indus-
tria y Comercio Argentino Alemana que permitira
obtener en todo el pais, los beneficios que ofrece el
Programa Senior Experten Service (SES), de asesora-
miento de forma gratuita en materia técnica, cien-
tifica y tecnolégica, a empresarios y representantes
de PyMEs nacionales.

El SES es una organizaciéon alemana que desde el
ano 1983 selecciona y pone a disposicion expertos,
técnicos y ejecutivos retirados de esa nacionalidad,

quienes brindan asesoramiento en mas de 450 ru-
bros del comercio, la industria y los servicios a em-
presas PYMES o entidades de todo el mundo sin per-
cibir honorarios, quedando Unicamente a cargo del
beneficiario los gastos de viaticos y estadia.

Los especialistas, técnicos o asesores, pueden selec-
cionarse de una némina de 450 rubros distintos.

Con este acuerdo se espera poder contribuir a me-
jorar la competitividad de las empresas PYMES que
integran la entidad

{TE AYUDAMOS A CRECER!

Adherite al programa ACA NOMAS de Banco

Macro y comenza a disfrutar de todos los

beneficios que Macro tiene para tu comercio

y para tus clientes.

BENEFICIOS POR PERTENECER AL PROGRAMA:
& Posibilidad de adquirir paquetes especiales para tu negocio.
& Descuentos en la adquisicion de LaPOS.

& Incorporacion de beneficios en cuotas con nuestras Tarjetas.
& Kit con elementos para identificar tu comercio,

& Pagina web propia dentro del sitio.

0810-555-2355
Kl /BancoMacro

ASATISFACCION DEL BANCO

:COMO ADHERIRSE?
» Ingresa en beneficiosacanomas.com.ar y encontrards un formulano oniine para
desar tus datos, un gecutivo comerncal se contactara con vos a la bres
* A través de la Camara de Comercio, Industria y produccion de Resistencia.
{juan D. Perdn 111 - Resistencia)
+ En la sucursal de Banco Macro. (Juan B, justo 164 - Resistencia),

’:\ Macro

Tu Banco cerca, siempre

CIA. EL OTORGANUENTO DE LOS PRODL
A L0S BENEF)

EN BENEROOSACANOMAS COMLAR O R SAL RESISTENCA
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Acordamos una agenda de temas y
entregamos un petitorio al Municipio de

Barranqueras

El presidente Alfredo Gonzalez se reunié con Alicia
Azula, intendente de Barranqueras, junto a varios co-
merciantes de la localidad. EI motivo que los reunié
fue planificar el trabajo en conjunto a futuro.

Como resultado del encuentro, las partes acordaron

DIVISION

em

resas
\—/

El Equipo Medico de Emergencias S.R.L.
ofrece un paquete de servicios completo y
eficiente para cuidar la salud de su empresa.

AREA PROTEGIDA
CONTROL DE AUSENTISMO POR ENFERMEDADES INCULPABLES
MEDICINA LABORAL

Examenes

. PRECCUPACIONALES

» MEDICOS DE RETIRD 0 POST OCUPAGIONALES

. MEDICOS PERIODICOS

. DE REINGRESD

. MEDICOS DE RELIBICACION LABORAL
INTEGRACION DEL COMITE INTERND DE SEGURIDAD DE LA EMPRESA
ATENCION PREHOSPITALARIA DEL ACCIDENTE LABORAL

Porgue empleados, clientes y proveedores forman

armar una agenda de temas vinculados al desarro-
llo econémico (empleo, habilitaciones, inversiones y
otros) y, a su vez, la Camara le dejé un petitorio con
los temas relacionados.

Ademas, ante la consulta de los presentes por la se-
guridad para con los comercios quienes destacaron el
accionar de la Guardia Urbana Municipal, frente a la
prevencién de delitos, Azula reforzé su compromiso
de seguir trabajando en materia de seguridad y de
implementar nuevas medidas de prevencion.

Estuvieron presentes el Secretario de Hacienda y Ad-
ministracion Municipal, Marcelo Martinez, el vicepre-
sidente de Camara de Comercio, Ernesto Scaglia, el
prosecretario, Camps Omar, la secretaria, Verénica
Dufva Nielsen y el referente de Jévenes Empresarios,
Joaquin Kaefer.

parte del capital mas importante para usted. Cuidelos.

Solicite un asesor 44552 Uﬂ TMeE{Il www.eme.com.ar

Estas protegido. Estas feliz
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ANTE LA SECRETARIA DE ASUNTOS
MUNICIPALES DE LA NACION

PROPUSIMOS CONTINUAR LA OBRA
DEL CENTRO COMERCIAL A CIELO
ABIERTO EN LA CIUDAD

El presidente Alfredo Gonzalez y el vicepresidente Er-
nesto Scaglia asistieron a una reunién en el Ministerio
del Interior de la Nacién y fueron recibidos por la Secre-
taria de Asuntos Municipales, Aida Ayala y el Director
Nacional de Preinversion Municipal, Alejandro Abraam.

También participé de la reunion Ernesto Famulano, Di-
rector Nacional de Relaciones con Los Municipios.

En la oportunidad, dialogaron sobre el programa de
Centros a Cielo Abierto, que desarrolla Cdmara Argen-
tina de la Mediana Empresa (CAME) y de la posibilidad

‘|CAMARA DE

| COMERCIO

INDUSTRIA

reroouccion 1922 - 26 DE MARZO - 2016

DE RESISTENCIA,

Feliz Aniversario

Nuestros mas cordiales saludos
yfelicitaciones a esta importante

institucion por sus 94 anos.

de continuar la obra de la calle Santa Maria de Oro de
Resistencia.

Nuestra Camara de Comercio apoya la realizacion de
esta obra y busca la financiacion de la misma a través
de la Secretaria y los planes de inversién que tiene la
misma, con financiamiento del Banco Interamericano
de Desarrollo (BID).

Los funcionarios nacionales prometieron estudiar la
propuesta y buscar la forma de financiarla.

SEMINARIO

Gonzalez y Scaglia aprovecharon, ademas, la oportuni-
dad para invitarlos a participar del X Seminario Interna-
cional de Centros Comerciales Abiertos, que desarrolla
CAME, bajo el lema “ C.C.A. VIBRANTES, LA IDENTIDAD
DE TU CIUDAD"”, que tendra lugar el proximo 15 de
marzo, en la Ciudad de Buenos Aires.

EL BOLETIN

La Confederaciéon Argentina de la Media-
na Empresa (CAME) solicité al ministro
de Produccion de la Nacion, Francisco
Cabrera, la prérroga de seis meses en el
Plan “Ahora 12", cuya vigencia fue exten-
dida inicialmente hasta el 31 de marzo de
2016 mediante la Resolucién Conjunta
1/2015 del Ministerio de Produccién y del
Ministerio de Hacienda y Finanzas Publi-
cas.

CAME SOLICITO PRORROGA
DEL PLAN “AHORA 12"

Este pedido se debe a que el menciona-
do plan constituye un muy claro instru-
mento exitoso a la hora de promover el
consumo e incentivar las ventas. Por ello,
confiamos en que las autoridades capa-
ces de gestionar nuestra peticién tengan
a bien considerar esta solicitud, redun-
dando en un beneficio para las pequenas
y medianas empresas del pais.

REPRESENTANTE EXCLUSIVO EN LA ZONA DE

MECALUX

"7 RACK PARA
GRANDES
SUPERFICIES

ESTANTERIAS
METALICAS

ESTANTERIAS
MODULARES

adaptables a + Facil control de Stock.
diferentes « Para cualquier tipo de
superficies carga, peso o volumen.

« Menores tiempos.
« MEJOR CONTROL.

MAQUINAS SEGURIDAD FERRETERIA
PARA LA CONSTRUCCION EN SU EMPRESA INDUSTRIAL
ECHD
) ' ‘ - Q > |NauA
y - p
L Cascos, Guantes Car.\tu ro;;as . * Ampladeras
| . » Taladros
* Bombas
* Generadores
* Soldadoras

® Compresores

* Motores eléctricos
y nafteros

Hormigoneras Vibradores hsarradora g\ }
de Hormigon de juntas i /
SORRENTO o

Protectores Auditivos Botas

Av. Alvear 902 Rcia * Chaco | Tel.(0362)4430196  prswemen

FINANCIACION

K2 vs: )

eldoaguilar@eldoaguilar.arnetbiz.com.ar
Biisquenos en Facebook como: Ki Eldo Aguilar
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N@VA Vedia 167 - Rcia. - Chaco

Tel.: 4444457

PREMIO CHACO 2015

SINERGIA SRL

Saléon Av. Sarmiento 1402 - Oficina Arturo lllia 244 - Tel 4442589

: Gastaldi Coqsfruccioqes Construccion en Seco y Tradicional

de NORDPLACK SRL Roque Saenz Peria 1699 Reia. / TE: 0362 4433500 - 4429752 / cel: 0362 154201464
www. gastaldiconstrucciones.com / mail: contacto@gastaldiconstrucciones.com

k ” ‘ ”f - Cielorrasos ; Revestimientos ; Tabiques divisorios.

I n RANCLAFLE X - Revoques pladsticos ; Pituras ; Masillas. {600 colores para tu casa)

10% de Descuento para Socios. |
Consulte precios promocionales. .

D hnafu 2ab o 8
ﬁlmim},t” - Impermeabilizaciones ; Aditivos p/Hormigon ; Microcemento ; Fibra estructural.

LAS IMAGENES SON MERAMENTE ILUSTRATIVAS.

Es el sistema integrado por videocamaras
y sensores capaz de detectar una intrusion
0 siniestro en tu hogar o0 negocio, y enviar
el alerta directamente a tu celular.

Podes ver tus videocamaras donde estes

a cualquier hora.

I"\

10 f}‘n H}l(l Video HD Visign Coneccion DL GECI n
MNocturna Wi-Fi

Mo I"l"llﬂﬂ o

AV. 9 DE JULIO 2965 - RESIS'I'ENOIA OHAOO 'I'EL 0362 - 4439579

SHARPLOOKI una empresa de innovacion tecnologica 0810-777-4343 // WWW.S ha rploo k-com ar



PAGO DE CUOTAS Y SERVICIOS
NUEVA MODALIDAD

Estimado Socio:

Tenemos el agrado de dirigirnos a Ud.
a fin de comunicarle que a partir del
presente mes, nuestra Institucion ya no

PAGO MENSUAL

Unicamente por débito automatico en cuenta
bancaria

(Proximamente por tarjeta de credito — en gestion)
Con un descuento del 10% en la cuota social.

tendra cobradores que recauden las

cuotas mensuales a domicilio.

PAGO SEMESTRAL O ANUAL CON CHEQUE,
TRANSFERENCIA BANCARIA O EFECTIVO EN
NUESTRA ADMINISTRACION CENTRAL.

Esta resolucion es en virtud de costos
operativos y humanos que no nos
permiten continuar esta tarea, ademas
del riesgo que significa el manejo de

) . Descuento del 10% para pago semestral y 20% para
dinero en efectivo en las calles.

pago anual en la cuota social.

Con tal motivo y en resguardo de los
intereses de todos los asociados,
iniciaremos un proceso de regularizacion
durante los proximos 60 dias, en los
cuales los socios deberan optar por
alguno de los siguientes medios de pago
de cuotas y servicios que ponemos a

vuestra disposicion, que ademas le
HIERROS P q
— Esperamos contar con vuestro apoyo y solicitamos

| ¥ 4 I otorgan beneficios:
— . o .
“lJcAMARA D E [ INousTRiA comunicarse con nuestra administracion central

SALUDAMOS EN ESTE DIA ESPECIAL A LOS DIRECTIVOS, SOCIOS Y AMIGOS DE LA RS e, ol 4448500 e otarin comarel
CAMARA DE COMERCIO DE RES‘STENClA, CHACO. a fin de confirmar la modalidad de pago escogida.

www.gaseosascabalgata.com PAGO SEMESTRAL O ANUAL CON TARJETA DE

DEBITO O CREDITO (VISA, MASTERCARD, ’
CABAL, TUYA) EN NUESTRA ADMINISTRACION

RUTA N. AVELLANEDA KM 15,5 —RCIA. CENTRAL.

Descuento del 5% para pago semestral y 10% para
pago anual en la cuota social

Esto es teniendo en cuenta los costos de comisiones y
otros que nos cobran las tarjetas por la operacion.

LOS INTEGRANTES DEL EQUIPO
Se recuerda que se encuentra

SE ENCUENTRA A trabajando el equipo técnico legal, para ) Marcos Molero, Gastén
TELEFONOS DE CONTACTO DISPOSICION brindar asesoramiento en diferentes AREA PENAL Federico Chapo.

A cuestiones que se planteen. Esta com-
EL EQUIPO TECNICO puesto por un grupo de profesionales .
|G WA Y WA (S idoneos,coordinados por Irma Krieger. AREA LABRAL, CIVILY

COMERCIAL
LEGAL, TRIBUTARIA
P.R.S.P Ruta16 y Calle 22 // (364) 4425777

: Y CONTABLE
RedAcindar DEL ASOCIADO

BARRANQUERAS  Diag. EvaPeron // (362) 4484444

SUC.AV.CASTELLI Av.Castelli266 // (362) 4434595

Los interesados se pueden poner

en contacto llamando al teléfono

4431245, mencionando que son AREA CONTABLE Patricia Vazquez, Alicia
socios de Camara de Comercio. jazauezpiCriatianiOcampe:

0800-555-0154

www.hierroslider.com
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SALUD - BELLEZA - ESTETICA
PELUQUERIA

FARMACIA SINDICATO BRIA.
10% PERFUMERIA

Av. 25 de Mayo 256

MILANO S.A.
Art. De Peluqueria
10% - Las Palmas 215

SALUD Y ESTETICA DRA.
MELODY RUBIO
10% CONTADO - EFECTIVO

Av. 25 de Mayo 1394

OSIRIS
Depilacion — Manicura
10% - Vedia 157

RED INTEGRAL ESTETICA
10% - Av. San Martin 317

ESTETICA WALQUIRIA
10%-Santa Maria de Oro 435

SPRAY STETIC
Peluqueria
10% - Av. Belgrano 214

LA BOTICA PERFUMERIA
15% - Guemes 173

HOGAR - BAZAR

MARQUEZ
5% CONTADO - EFECTIVO
Av. Alberdi 602

SABANAS VAN-DIE
10% - Arturo lllia 463

HIPERBEDS
Colchones y articulos para

el hogar
15% CONTADO

Av. Sarmiento 1965

AUTOSERVICIOS
SUPERMERCADOS - KIOSKOS

AUTOSERVICIO MARIN
5% - Av. Castelli 3010

DRUGSTORE TENTACIONES
10% EFECTIVO EN REGALOS
Y VINOS

5% EFECTIVO EN GAMA DE
GOLOSINAS Y BEBIDAS

Arturo lllia 596

INDUMENTARIA - CALZADOS

ENSEADA
Boutique
15% - Necochea 123

SE FELIZ
Boutique
15% - Necochea 110

TRIKZI

Boutique
15% CONTADO - EFECTIVO

Brown 119 - Local 5

MORA MUJER
20%
Juan Domingo Perén 161

ROPA URBANO INFORMAL
15% EFECTIVO — NO
ACUMULABLE CON OTRAS
PROMOCIONES

Hipolito Irigoyen 178

DOMINIQUE
15% CONTADO - EFECTIVO

Necochea 110

QUE LO PARIO
15% - Don Bosco 72

TERRANOVA
10% - Vedia 167

HARLEM
10% - Arturo lllia 272

CALIPSUS
25% - Pueyrredon 445
Local 2

AGUA DE COCO
5% - José Maria Paz 128

BILLY JEANS
10% - Juan D. Peron 46

ENSEADA
10% - Juan D. Per6on 199

LE ROUX
Indumentaria

10% - Don Bosco 137
Glemes 402

LA 5TA. AVENIDA
Indumentaria
7% - GlUemes 293

DIME QUE SI
Indumentaria
20% - Frondizi 254

HIPSTER STORE HOUSE
15% - Pellegrini 290

SHEER LOVE
20% CONTADO
10% TARJETA
Glemes 302

MALAQUITAS
10% - Dénovan 90

NACI PRINCESA
10% CONTADO - EFECTIVO
Brown 63

ARUMA
10% CONTADO - EFECTIVO
Brown 78

PILCHERIA PIEL MORENA
15% CONTADO - EFECTIVO
Santa fe 12

CUGGINI
10% EFECTIVO
Cordoba 10

COLMAN ANDREA ROXANA
15% CONTADO
San Martin 830

CANTERO JORGE

10% CONTADO - EFECTIVO
JEANS PARA DAMAS Y CABA-
LLEROS, CAMISAS Y REMERAS
PARA HOMBRES

José Maria Paz 352

SIAMO
5% CONTADO - EFECTIVO
Colén 49 - Local 3

BENDITAS
10% CONTADO - EFECTIVO
Necochea 135

RE CHULAS
10% TODO TIPO DE PRENDA
Ameghino 108

UNIK
15% CONTADO —-EFECTIVO
Frondizi 276

QUE ME PONGO HOY
5% CONTADO - EFECTIVO

Av. Mac Lean 1499
AMADORI

10% CONTADO - EFECTIVO
Av. San Martin 181

HIJAS DEL REY

15% EN CUALQUIER PRENDA
Frondizi 308

SOMMA

Indumentaria deportiva
25% EN CUALQUIER MEDIO Y
PRENDA - Hipdlito Irigoyen
448 — Local 4

BRIDAM

Indumentaria Femenina
15%

Julio A. Roca 319

HUELLITAS

Indumentaria Nifos
10% EFECTIVO Y CREDITO EN
CUALQUIER PRENDA

Av. San Martin 167

TOQUE MAGICO
Indumentaria unisex, zapa-
teria, accesorios

25% CONTADO - EFECTIVO
Vedia 305

NAIF LENCERIA
Lenceria
10% - Glemes 262

PILCHERIA GAROTA
Pilcheria
5% - Julio A. Roca 165

IZEI MODAS
Ropa y Calzado femenino
20% - Castelli 2000

NEW AMOR

Ropa Calzados y accesorios
20% CONTADO - EFECTIVO

Ayacucho 120

AGRANDADITAS
Talles especiales
5% TARJETAS
15% CONTADO
Necochea 135 B

Wonderful
Venta de ropa de mujer
10% EFECTIVO

Arturo lllia 334

KILM

Indumentaria
15% CONTADO - EFECTIVO
SANTA M. DE ORO N°222

AME MODA URBANA
Indumentaria
20% CONTADO - EFECTIVO

Necochea 159

DULCE ESPERA
Indumentaria para ninos
10% CONTADO - EFECTIVO
Frondizi 596

MIA BABY & KIDS

Indumentaria para bebes
15% CONTADO - EFECTIVO

Remedio de Escalada 226

CONSTRUCCION
FERRETERIA

ELDO AGUILAR
Construccién
10% - Av. Alvear 902

NORDPLACK - Construccion
10% - Roque Saenz Pena
1699

FERRETERIA EL MOLINO SRL
20% - Av. Alvear 1436

SECCOPLAC
Revestimiento para pared
5% - Av. Alvear 455

BELLINI ELECTRICIDAD

30% - Av. 25 de Mayo 1085

Av. 9 de Julio 1613
Diag. Eva Per6n 403

ELECTRONICA DEL
NORDESTE
10% - Av. Italia 16

GARCIA SOLA MANUEL GUI-
LLERMO

Cria de ganado Bovino
10% CONTADO (COMPRA
DE TOROS) - CH 69 — Mz 1
- PC 12 - Parque industrial
Puerto Tirol

CENTRO GENETICO DEL
LITORAL SRL

Cria de ganado bovino
Inseminacioén artificial
10% Semen de toros, de
carne y leches

5% Nitrégeno liquido
5% Resto de los insumos

CH69-MZ1-PC12 - Par-

que industrial Puerto tirol

LITORAL BIOLOGICOS SRL

Fabricacién de medicamen-

tos de uso veterinario

5% EN VACUNAS BIOJAJA
HASTA 500 DOSIS

7,5% EN VACUNAS BIOJAJA
DE 500 A 1000 DOSIS

10% EN VACUNAS BIOJAJA DE

1000 A 2000 DOSIS

12,5% EN VACUNAS BIOJAJA

MAS DE 2000 DOSIS
CH 69 - MZ 1 - Parque
Industrial - Puerto Tirol

DISENO - PUBLICIDAD

MARCAR DISENO GRAFICO Y
COMUNICACION

10% - Padre Cerqueira 190
Entre Av. 25 de Mayo

y Calle 3

REACCION - Publicidad
20% - Don Bosco 88 — 1°
Piso OF 13

MIRADA TRES

Educaciéon - Jardin Materno
10% - Marcelo T. De Alvear
1097

CE.FO.CO. S.A. - Instituto

15% CAPACITACION EN COM-
PUTACION

10% GASTRONOMIA
Corrientes 36

L&A INSTITUTO DE LENGUAS
Y ARTES

Instituto de lenguas y artes
10% EN CUOTAS, CONTADO —
EFECTIVO -Av. 9 de Julio 210

AUTOS - MOTOS

TUNING 1175

Equipamiento para picoup
y autos

5% CONTADO - EFECTIVO )
EN CUALQUIER MERCADERIA
Av. 25 de Mayo 1175

INTERNACIONAL REPUESTOS
Repuestos automotor
20% CONTADO -Av. Alvear 99

REPUESTOS BROW SRL

Repuesto de automotores
10% CONTADO - EFECTIVO

6% TARJETAS - Arturo lllia
1441

REPNOR MOTOS
Repuestos de motos
y servicio mecanico

10% - AV. CASTELLI 490

PATO MOTOS
Taller de moto - lavadero
5% - Av. Alvear 702

VICA NEUMATICOS

Y SERVICIOS S.A

Venta de neumatico
Repuestos y servicio de
reparacion

5% NEUMATICOS Y

20% SERVICIOS

Av. 25 de Mayo 1050

JP REPUESTOS

Repuestos y lubricantes para
automotores

5% CONTADO — EFECTIVO
Av. Marconi 583

MOTO STORE

Repuestos para motos
15% CONTADO - EFECTIVO
Av. 25 de Mayo 945

MOTO STORE

Repuestos para motos
15% CONTADO - EFECTIVO
Av. Castelli 2202

FUMIGACIONES
HOGAR Y CAMPO

Fumigaciones
15% EN MATERIALES Y FERRE-
TERIA - Av. 25 de Mayo 1839

P&S FUMIGACIONES
25% - B° Villa Don Enrique
17 de Agosto 96

JOYAS

MANILA JOYAS

15% DE DESCUENTO EN BI-
JOUTERIE Y ACERO
CONTADO - EFECTIVO

José Maria Paz 388

TOPACIO JOYERIA

20% CONTADO - EFECTIVA
15% TARJETA DE CREDITO
Brown 142

EL ARCA DE LA ALIANZA
10% CONTADO - EFECTIVO
EN CUALQUIER JOYA
Brown 17

LIBRERIA — JUGUETERIA

TA.TE.TI SRL. - Jugueteria
10% - Pellegrini 420

LIBRERIA PROYECTO
5% - Av. Las Heras 502

LIB. 25 DE MAYO

Libreria — Jugueteria

15% EFECTIVO, TARJETAS DE
DEBITO Y CREDITO

José Maria Paz 146

LIBRERIA DON BOSCO
Libreria — Santeria
20% - Av. Italia 350

SANCOR SALUD - Mutual
15% DESCUENTO
Santa Fé 281

OPTICAS

OPTICA CHACO
10% CREDITO PERSONAL Y/O

TARJETAS
20% -CONTADO EFECTIVO
Vedia 475

PEDI AQUI - Revisteria
15% CONTADO EFECTIVO
AV.WILDE 30

SEGURIDAD - VIGILANCIA

SISE ARGENTINA
Seguridad electrénica
15% - Av. 9 de Julio 2514

WHELO SEGURIDAD
INDUSTRIAL

Seguridad industrial

10% - Av. 25 de Mayo 1375

SHARPLOOK - Videovigilancia
10% VVA VIDEOVIGILANCIA
ACTIVA

Hipolito Yrigoyen 350

VETERINARIA

VETERINARIA SANOS Y
LINDOS

10% CONTADO - EFECTIVO
Av. Sarmiento 1560

VINOTECA LAS ROSAS
LUNES A JUEVES 10%
EFECTIVO - Wilde 170 —
Donovan y Salta

ASESORIAS COMERCIALES SA.
10% - Garcia Merou 63

LOPEZ SILVANA

Virtual servicios

15% EN CAPACITACION EN
SISTEMA TANGO

LEX DOCTOR Y ORGANIZA-
CION DE PYMES Y EMPRESAS
FAMILIARES

MEDICA NUTRIOLOGA
Médica nutricionista

10% DE DESCUENTO EN LA
CONSULTA

Rioja y Remedio de Escalada

VIVERO

ONDA VERDE - Vivero

10% CONTADO - EFECTIVO
TODO TIPO DE PRODUCTO
Perén 428

VIAJES

PASAIJES VIP

Venta de pasajes
5% TARJETAS DE CREDITO UN

SOLO PAGO - Av. Mac Lean y
Malvinas Argentina - Termi-
nal
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PARITARIAS
NUEVO ACUERDO

PARA EMPLEADOS
DE COMERCIO

Desde la Confederacion Argenti-
na de la Mediana Empresa (CAME)
y Camara Argentina de Comercio
(CAQ) informan que se firmo un
acuerdo semestral con la Federacion
Argentina de Empleados de Comer-
cio y Servicios (FAECYS), confiando
que en el segundo semestre baje
drasticamente el nivel inflacionario,
y se puedan acordar pautas razona-
bles para el sector y para el pais.

El nuevo acuerdo establece un 20%
de aumento para abril a septiem-
bre. Ademas los trabajadores del
sector también recibirdn una suma
no remunerativa de $ 2.000, que
se pagara en dos cuotas de $1.000

con el sueldo de marzo y mayo. En
septiembre se volvera a negociar.

El acuerdo salarial de Comercio pre-
vé también el pago de $100 pesos
por trabajador para la obra social
(OSECACQ), que se han acordado las
pautas de la Paritaria Mercantil de
2016 del CCT 130/75 con las con-
diciones que a continuacién se de-
tallan:

1.- Establecer una suma fija no re-
munerativa de dos mil pesos ($
2.000) pagaderos en dos cuotas de
un mil pesos ($ 1.000) cada una, las
que se abonaran de la siguiente ma-
nera: la primera de ellas en el mes
de abril de 2016. La segunda cuota
de $ 1.000 se pagara en el mes de
junio de 2016.

2.- Incrementar en un 20 % a par-
tir del mes de abril, por el término

de seis (6) meses, sobre las escalas
vigentes de las remuneraciones
basicas del Convenio Colectivo de
Trabajo 130/75 correspondientes
para cada categoria.

3.- Se implementa, a su vez, un
aporte solidario de $ 100 mensua-
les a cargo de los trabajadores del
CCT 130/75 que estén afiliados a
OSECAC. Esta suma sera reteni-
da del monto de la remuneracion
mensual de cada trabajador a par-
tir de mayo de 2015 y durante el
tiempo de duracién del presente

acuerdo.

Podran ser absorbidos hasta su
concurrencia los aumentos otor-
gados a partir del 1 de octubre
de 2015, siempre que hubieran
sido abonados a cuenta de los au-
mentos que determina el presente
acuerdo.

ANDORPE=EA AN 101

TEL.: 9987728
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Danile Marcon

Negocios Inmobiliarios

Perén 525 - Te: (+54 362) 4423365
H3500AUK - Resistencia - Chaco - Argentina

info@danilomarcon.com / danilo@danilomarcon.com/ inmobiliaria@danilomarcon.com
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Computar nace de una empre-
sa multinacional (Novadata) de-
dicada a la tecnologia, que en
1992 decidi6é retirar todas sus
sucursales de Argentina (porque
ya nos les resultaba rentable el
mercado de este pais), en un
proceso que duraria 6 meses,
entregando sus Sucursales a
los respectivos Responsables. En
noviembre de ese ano, le tocé a
Resistencia y como Angel Ola-
zarri, era gerente, le derivaron
toda la estructura y los clientes,
para que siga funcionando, in-
cluso en el mismo local.

Por aquellos anos, los clientes
eran entes oficiales, como Mu-
nicipalidad de Resistencia, Caja
Municipal, lo que hoy es el InSS-
SeP, cooperativas de UCAL, etc.
y comenzaron a desarrollar el
inicio de lo que en ese momento
era novedad, que eran las com-
putadoras personales (PC).

“Salvo estos entes heredados
de Novadata, teniamos clientes
corporativos, Bancos, Empre-
sas Constructoras, estudios de
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abogados, contadores, algunos
comercios y muy poca participa-
cién en lo que es administracion
publica”, recuerda Angel. En
estos Ultimos afos “sumamos
clientes nuevos como los Casi-
nos de la Provincia de Corrien-
tes, de Misiones y de Chaco”,
agrega.

“En un primer tiempo, teniamos
una estructura chica de ventas y
grande de servicios, de asisten-
cia técnica, pero con el paso de
los afos eso se empezo a revertir,
porque esa parte de nuestro ne-
gocio, si bien tenia su clientela,
dejo de ser redituable, entonces
comenzamos a concentrarnos
en la parte de ventas, y a traer
mas marcas, nos convertimos en
representantes y distribuidores
en la zona, en Corrientes, Resis-
tencia, con una expansion hacia
Misiones y Formosa”, cuenta.

Hace unos doce afnos, se expan-
di6 , duplicando superficie a la
planta alta y contrataron mas
personal, en los distintos depar-
tamentos, armado de equipos,

--""--:'

Servicio de impresoras, moni-
tores, y se dedicaron con mas
intensidad a la parte de conec-
tividad.

“Brindamos servicios a empre-
sas de Buenos Aires, a las que le
hacemos soporte, en el Norte de
Santa Fe, y el interior del Chaco
y de Corrientes”, explica.

EL FUTURO

Angel destaca la permanencia
de clientes, algunos que estan
desde los inicios del negocio. y
como proyecto de cara al futuro,
asegura que tienen planificado
realizar mayor distribucién en lo
que hace a marcas, mayor desa-
rrollo y ventas a nivel regional.

CLAVES

Una de las claves del éxito de
este comercio resistenciano
estd dada por la predisposiciéon
para atender las necesidades
del cliente, sin horarios, ademas
de ser ordenados administrati-
vamente con los proveedores,
clientes y en el aspecto impo-
sitivo.

Camara de Comercio Industria y Produccién de Resistencia
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NUEVA LINEA DE CREDITOS PARA
MEJORAMIENTO DE LA
COMPETITIVIDAD PRIVADA

A través de nuestro presidente Alfredo Gonzalez, parti-
cipamos de la presentacién de una nueva linea de cré-
ditos destinada a Microempresas y Pymes locales para
mejorar los sistemas de produccién y venta y su funcio-
namiento operativo, a cargo del gobernador Domingo
Peppo y Oscar Gonzalez Arzac del Consejo Federal de
Inversiones (CFI).

Se trata de una herramienta financiera que fue imple-
mentada a partir de un convenio rubricado entre el Eje-

buen vivir todos los dias

SAB@RES

AV. PARAGUAY 201 - Tel. (0362) 444 7586 - RCIA.

ventas@saboresvinosfinos.com.ar {b

—

cutivo provincial y las maximas autoridades del orga-
nismo federal. Prevé un fondeo total superior a los 46
millones de pesos con un maximo de $1.800.000 y una
tasa del 14,5% para Pymes; y $170.000 con una tasa
del 7,25% para microemprendimientos.

“NOS SENTIMOS MUY ACOMPANADOS
POR EL GOBIERNO"

“Con medidas como éstas nos sentimos muy acompa-
nados”, destacé Gonzalez, y valoré las gestiones lleva-
das a cabo por el Gobierno provincial. Asimismo, se-
nalé que “desde nuestra area estamos constantemente
presentando proyectos e ideas para seguir trabajando
siempre en pos de las pymes chaquehnas”.

Por otro lado, valoré que la financiacién esté dirigida
no solo al sector industrial o agropecuario, sino tam-
bién al area de comercio y servicios. “Es muy util para
complementar a las pymes que no necesitan de montos
muy grandes para seguir rodando en esta economia”,
concluyd. Los socios interesados en esta linea podran so-
licitar mayor informacién en nuestra sede o bien con en
la Subsecretaria de Asuntos estratégicos internacionales
- Tel. 4448087 - mail: santiagocastillo81@gmail.com

Comesuss] [

( :SABORES
ONYW\E

MITRE 502 - Tel. (0362) 457 2832 - RCIA.

saboresgourmet@gigared.com {b
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RESISTENCIA: Av. Alberdi 602 / Tel.: (0362) 4445544

SAN MARTIN: 9 de Julio 568 / Tel.: (03725) 420455
www.grupomarquez.com.ar

Lidia de Vicentis, duefa del negocio aun recuerda
aquel 30 de octubre de 1970, cuando comenza-
ron con el negocio en Presidencia Roque Saenz
Pena. “Pusimos la fabrica de pastas junto con mi
esposo y mis dos hijos, luego como mi hija tenia
que estudiar, y mi esposo no quiso dejarla sola,
vinimos y nos instalamos aca”, cuenta.

Este ano La Buena Pasta cumple 46 anos y hace
unos 40 que ella es socia de nuestra Camara de
Comercio.

La primera fabrica en Resistencia, estaba ubicada
en José Maria Paz, luego compraron un terreno
e inauguraron el negocio en el ano 1978, en el
mismo lugar en donde siguen funcionando hasta
hoy, Ameghino 299.

“Ahora tengo la invalorable ayuda mi nieto Pablo
Velardez y su senora Claudia Pierdominici, tengo
muy buenos empleados, siempre pienso que si
los empleados son buenos es porque son buenos

EL BOLETIN

NUESTROS
SOCIOS

LA BUONA PASTA,
46 ANOS
BRINDANDO
PRODUCTOS DE
PRIMERA CALIDAD

los patrones, yo los dejo trabajar libremente”, re-
conoce Lidia.

A su vez, senala que una de la claves de la perma-
nencia de su negocio es la buena calidad.

“Lo que no dejamos de tener es la pasta de la me-
jor calidad, usamos mercaderias de primera, por-
que los clientes ya tienen el paladar de nuestras
pastas, algunos de ellos eran chicos cuando sus
papas empezaron a comprar y ahora de grandes
siguen viniendo”.

Al mirar hacia el futuro, expresa: “Seguimos tra-
bajando y esperamos que sigamos unos anos mas
y luego le quedara esto a mi familia, veremos si
podemos comprar mejores maquinas”.

Con respecto a los festejos, dice, “Hice unas aga-
rraderas para el aniversario, que creo que son las
ultimas que haré”.

Camara de Comercio Industria y Produccion de Resistencia
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EN LOS ULTIMOS MESES REALIZAMOS
LAS SIGUIENTES GESTIONES A SOCIOS:

VILLAR, BRUNO EZEQUIEL “ GYM OXIGENO" POR HABILITACION COMERCIAL

ANTE TELECOM
POR HABILITACION COMERCIAL.

ARMERIA YIYO ANTE LA SUB. SECRETARIA DE HACIENDA

Topfloor pisos flotantes
Revestimientos y Cielorrasos Antihumedad

feccoploc\)

www.seccoplac.com.ar (0362) 4413949
Av. alvear 455

RECTIFICACION GENERAL DE MOTORES
Venta de Repuestos - Mecanica General

RETIROS Y ENVIOS AL INTERIOR DE REPARACIONES DE MOTORES Y REPUESTOS

www.todomotorchaco.com.ar / tmcabas@gmail.com
Av. Mac Lean 686 - Tel. (0362) 4466448 - Fax. 4466451
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DISTRIBUIDORA SABADINI:
25 ANOS CRECIENDO EN CALIDAD,
ATENCION Y BUENOS PRECIOS

SABADINI sr.L
La gran diferencia. . .

La iniciativa fue de, don Omar Sabadini, quien lle-
vaba realizando repartos a comercios de productos
lacteos RICREM, de la firma Molfino Hnos., oriundos
de Rafaela, Santa Fe, hoy dia lacteos La Paulina del
que somos distribuidores

Comenzd a gestar la idea de tener un lugar, de abrir
un local no solamente para el sector mayorista, sino
también el minorista. Para esto tuvo presente su
experiencia como vendedor y lo que sus clientes le
referian: haria falta un lugar donde ir y abastecerse
y que fueran bien atendidos. A partir de ahi, sinti6
aun mas fuerte la conviccién de que su idea daria
resultado.

Ponerla en funcionamiento no fue tarea facil, un
poco de capital pero muchas ansias de progreso, un
espiritu joven, la experiencia que poseia, el apoyo
de la empresa antes mencionada, mas otros provee-
dores y un equipo inicial; fueron el puntapié para
poner en marcha el nuevo emprendimiento... Y asi
fue como un 4 de marzo de 1991, nace: DISTRIBUI-
DORA SABADINI.

El inicio de sus actividades se dio en el modesto ga-
raje de su domicilio, que pronto comenzaria a crecer
gratamente hasta lograr abarcar la totalidad de la
casa. Y se convertiria en SRL.

Las ventas se realizan al por mayor a gastronomi-
tos, revendedores, escuelas, asociaciones, etc. y al
por menor al publico en general, brindando buena
atencién, variedad de productos de primera linea y
otras alternativas, también de primer nivel, calidad y

precios. Transcurridos los primeros diez afos, tanto
trabajo da frutos en forma de nueva sucursal y la
concretan un 11 de octubre de 2001 en la zona sur
de la ciudad, hecho g se repetiria satisfactoriamente
en 2011 al inaugurar otra, esta vez, en avenida 9 de
julio y avenida San Martin.

Nos caracterizan la dedicacion, el empefo, la voca-
cién de servicio, el perfeccionamiento, la cordialidad
en la atencion, y la capacitacion constante, hecho
qgue nos diferencia y posiciona en el mercado, lo-
grando atravesar crisis econémicas criticas que vivié
el pais y hoy nos encuentra crecidos y fortalecidos.

Actualmente, su hija Silvia, esta al frente con muchi-
sima responsabilidad y respeto a sus colaboradores,
tiene la exigente tarea de manejo y desarrollo de la
misma y como meta desea seguir en la senda del
crecimiento.

Los diferentes desafios que hemos atravesado en to-

dos estos anos, nos permitieron salir adelante como
empresa, y se debe a politicas y estrategias tomadas
correctamente y a que todos sus miembros que en
diferentes momentos y circunstancia han sido parte,
como asi también al variado grupo de trabajo, algu-
nos de los cuales estan desde el inicio y otros que
se fueron y luego volvieron, como asi también las
razones de la vida hicieron que hoy no estén, pero
que aportaron su generoso esfuerzo y colaboracién
en pos de éste objetivo y a quienes agradecemos
enormemente su tiempo y su entrega.

Todo esto, es motivo de festejo y agradecimiento a
todos los que forman parte de la empresa y al publi-
co que permanentemente nos elije.

Camara de Comercio Industria y Produccion de Resistencia




LAS PYMES NO ESTAN
OBLIGADAS A INFORMAR SUS
PRECIOS MEDIANTE EL

NUEVO SISTEMA
ELECTRONICO

Informamos que ya fue oficializado por el Gobierno Na-
cional, el Sistema Electrénico de Publicidad de Precios
Argentinos (SEPA), a través de la resolucién 12/2016 de
la Secretaria de Comercio, publicada en el Boletin Ofi-
cial.

Esta es una plataforma electrénica donde los consumi-
dores podran conocer los valores de los articulos que se
venden en todos los comercios.

A través de este sistema, quienes comercialicen de for-
ma minorista productos de consumo masivo, determi-
nados en la reglamentacién, deberan informar los pre-
cios de venta al publico en forma diaria para su difusién.
Sin embargo, se aclara que el articulo 4 excluye a las
PYMES de la obligatoriedad en su implementacién, con-
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forme a los términos de la Ley N° 25.300 y sus modifi-
catorias y complementarias, siendo optativo por parte
de las mismas su incorporacién al sistema de publicidad
de precios: la medida aplica para “todos los almacenes,
mercados, autoservicios, supermercados e hipermer-
cados, a excepcion de las micro, pequefas y medianas
empresas”.

_ Anunciamos la incorporacion
MARMOLERIA de SILESTONE, noble producto

? cuya durezay r tencia es similar

| - ™
‘._ a la de los granitos naturales.
vy I
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Ahora con Norte, tenés todos los dias un suplemento especial
para entretenerte y enterarte sobre lo que paso y lo que va a pasar,
en el Chaco, en el pais y el mundo. Esperalos.

Av, Hernandarias 1473 - Tel. 3624-437469 - Resi

5 LUIS A. CUADRADO

La empresa que equipa empresas

deLlibro
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Los sabados:

Los domingos: Los lunes: Los martes: Los miércoles: Los jueves: Los viernes: Los viernes: S R
Chaquefia. Deportivo. Economia & Negocios. Rural. Autos & Motos al Dia. Escolar. Finde. Elsa. : e
=
Casa Central: Sucursal Resistencia: Cuadrado Hogar:
Juan Domingo Perdn 445 Av, Alberdi 282 Juan Domingo Perdn 417

Tel.: (362) 4432600 - 4423777  Tel. (0362) 4444600 - 4432771  Tel.: (362) 4451600
Resistencia Chaco Resistencia Chaco Resistencia Chaco

Esta muy bueno.

wwwi.luisacuadrado.com comercial@luisacuadrado.com
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PRESENTARON LA TARJETA
“SOY NORTE CLUB", CON BENEFICIOS

PARA SOCIOS

La presentaciéon de la tarjeta Soy NORTE Club se cele-
bré ante una nutrida cantidad de socios en el salén
del 3° piso. Los directivos de Editorial Chaco Juan y
José Romero Feris encabezaron la presentacion ante
el Consejo Directivo, encabezado por Alfredo Gonza-
lez, Verdnica Dufva Nielsen y Ernesto Scaglia.

Con la llegada del matutino a mas de 50.000 hogares
todas las semanas, se enviarad una tarjeta/credencial,
en la que el usuario contara con una interesante pro-
puesta de beneficios y descuentos que les permitira
ahorrar todos los dias del afo. A su vez, el comercio
que quiere ser parte del programa contara con una
mayor exposicién y comunicacion en todos los me-
dios de Editorial Chaco.

“Como toda iniciativa de NORTE nos sentimos hala-
gados porque sabemos que sera un éxito como todo
los eventos que impulsa, y junto a la CAmara de Co-
mercio serd una gran propuesta para los comercian-
tes y lectores”, afirmé el titular mercantil de la capi-
tal chaquena Alfredo Gonzalez. “En un mes de baja
ventas, generar acciones de negocios serd el mayor
esfuerzo que haremos desde la cdmara, a través de
los socios estratégicos”, agregé.

Para Gonzalez, el proyecto de NORTE y NORTE de Co-
rrientes “augura un buen comienzo de afo y es una
gran noticia, con una escalada importante de accio-
nes de negocios que llevaremos”.

Camara de Comercio Industria y Produccion de Resistencia

BULONERIA - FERRETERIA - SEGURIDAD INDUSTRIAL - HERRAJES

DISTRIBUIDOR MAYORISTA

R I e x e-mail: alexventasl@hotmail.com

BULONERIA ALEX SH.

AV. ALVEAR 1317 - RESISTENCIA - CHACO

TEL 362 - 4444026 / 4448666

>

‘RESISTENCIA (GRATIS)
"ENVIAMOS AL INTERIOR -COTIZACIONES

‘PEDIDOS ‘PEDIDOS
“CONSULTAS -CONSULTAS

UNA EMPRESA DE ACUERDO A SUS NECESIDADES

-Mas de 15 afios de experiencia
y autosuperacion.

-Clientes satisfechos que nos recomiendan
en toda la region.

-Somos un verdadero equipo de trabajo
y estamos listos para sumarnos al suyo.

[arjeta arcolris

\JA UTOSERVIGIO MARIN

Venta por mayor y menor

Av. Castelli 3010 Rcia-Chaco - Tel: 0362 - 4473318

JOSE MARIA PAZ 146
Resistencia - Chaco

TEL: 0362 - 4435656 - 4425703
Libre25demayo@hotmail.com
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RESPONSABILIDADSOCIAL
empresarial

COMISION DE
RESPONSABILIDAD
SOCIAL EMPRESARIA

ACCION DE RESPONSABILIDAD SOCIAL EMPRESARIA
PARA LOS AFECTADOS POR LAS INUNDACIONES

Nuestra entidad con el apoyo de
Came entreg6 al Ministerio de De-
sarrollo Social de la Provincia mas
3000 mil litros de agua en bidones,
300 litros de leche larga vida, 250
paquetes velas, 300 litros de fluido
Manchester y 300 litros de desinfec-
tante, para que sean destinadas a
las personas afectadas por las inun-
daciones producto de la crecida del
Rio Parana.

La entrega se realizé en la sede de
la entidad y estuvo a cargo del pre-
sidente Alfredo Gonzalez y de la ti-
tular de Responsabilidad Social Em-
presaria, Perla Pereyra.

Recibié la mercaderia el ministro de
Desarrollo Social, Roberto Acosta,
quien agradeci6é el gesto de estas
dos entidades representativas del
comercio local y nacional y resal-
t6 que hayan tenido en cuenta al
ministerio para su distribucion es
muy importante ya que el mismo
gobierno provincial habia solicita-

do que las donaciones sean entre-
gadas de esta forma para poder ser
distribuidas de la mejor manera, el
ministerio cuenta no sélo con el pe-
dido sino también con la logistica
necesaria para poder realizar la dis-
tribucién de los mismos”, resalto el
funcionario.

Ademas, agregd “lo mas duro es
volver a casa y encontrarse sin nada
o con multiples inconvenientes, sea
por naturales problemas edilicios
gue surgieron por el agua o por un
productor que debe recomenzar su
tarea de cero”.

“La mayor poblaciéon a la que se
asiste continlia en sus hogares, y lo
que debe coordinar es el traslado de
los médulos alimentarios y elemen-
tos de limpieza, los que se efectian
en lancha y canoa”, explico.

COMISION DE RSE
Perla Pereyra, expresé que “la Co-

misiéon de RSE tiene como principio
cuidad las salud y el medioambien-
te, mejorar la calidad de vida de
las personas, a través de distintos
programas, en este caso la Camara
de Comercio esta alerta a esta situa-
cién y tratando de colaborar con las
familias afectadas”.

En tanto, el presidente indicé que
tomo contacto con el Ministro de
Desarrollo Social, a quien se le con-
sulté sobre las necesidades para po-
der realizar las donaciones.

“Es muy importante hacer las dona-
ciones pero también es importante
saber distribuirlas y él Ministerio tie-
ne la logistica necesaria para esto”,
ademas resalté “el gesto solidario
de Came ante esta situacién de
emergencia, que vive tanto nues-
tra provincia como las demas pro-
vincias del litoral argentino, dénde
esta entidad también estuvo pre-
sente a través de las cdmaras y fe-
deraciones locales”.

CHARLA INFORMATIVA
NUEVAS TECNOLOGIAS Y CANALES
ELECTRONICOS NBCH

JUEVES 03 DE MARZO - 20: 00 Hs

ACTIVIDAD SIN COSTO
CON INSCRIPCION PREVIA
Confirmar asistencia Tel: 4448500

gciacam@camaracomerciorcia.com.ar

Tus Clientes ya cambiaron.
£Qué estas haciendo
para Seducirlos?

Juan Marcelo Darnay

Co Founder de Boris

CHARLA
“LAS EMPRESAS YA NO DEBEN

VENDER. DEBEN SEDUCIR.”
JUAN MARCELO DARNAY
CO FOUNDER DE BORIS

MIERCOLES 16 DE MARZO - 20:30 Hs

INFORMES E INSCRIPCION:

A cargo de Manuel Sbdar y Diego Fainburg

CONFERENCIA ABIERTA

MEJORA LA RENTABILIDAD

DE TU EMPRESA

UTILIZANDO EL MODELO PALANCAS

10 DE MARZO - 20:15 HS

DIPLOMATURAS ON LINE DE CAME EDUCATIVA

Diplomatura
GESTION DE RECURSOSHUMANOS PARA PYMES

Diplomatura
HABILIDADES GERENCIALES

Diplomatura
GESTION INNOVADORA DE LA EMPRESA PYME.

Programa Ejecutivo.
EN GESTION DE VENTAS

Mayor informacion: diplomaturas@came.org.ar

admcam@camaracomerciorcia.com.ar
WWW.camaracomerciorcia.com.ar

Juan D. Peron 111 - 1er. Piso. Resistencia. Chaco. (H3500AUC)
Tel: (54 0362) 4448500 / 0800 444 48500 / Cel. 0362 154871578

Camara
( Argentina de
Comercio

Camara de Comercio Industria y Produccion de Resistencia




m DESCUENTOS EN PASAJES.

® DESCUENTOS EN HOTELES.

® DESCUENTOS EN COBERTURA MEDICA.
B DESCUENTOS EN SEGUROS.

B BENEFICIOS IMPOSITIVOS.

m CAPACITACION.

m DESCUENTOS EN MAS DE 200
COMERCIOS DE LA CIUDAD!

® NUESTRO RESPALDO.

SER SOCI0, VALE MAS DE LO QUE CUESTA.
| 03624448500 |

LLAMENOS.

\

-4

Presencia en todo el Pais. e
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